	合作政策

	


	　　宁波欧艺建材有限公司生产的“欧影”墙艺漆，“经销商可以没有欧影的标致，但欧影永远离不开经销商”，所以，在合作方面，欧影把“为经销商创造价值 ”作为企业的使命。
　　对于处于不同区域的经销商，我们制定出了适合和其发展的合作政策。
1、合作经销商:
 
名  称
县级城市  
地级城市
省会城市
技术服务费
1万元
(不再收取其他费用）
1.5万元
(不再收取其他费用）
2万元
(不再收取其他费用） 
总

部

支

持
液体壁纸漆
8000元
12000元
16000元
质感墙艺漆

6000元
8000元
12000元
专用模具

2800元

3300元
3300元
专用质感工具.模具.色浆等
600元
600元
600元
赠送宣传资料
20套加样本100本
30套加样本200本
50套加样本200本
合计
17400元 
23900元 
31900元 
        从第二次进货开始，（经销价）每达到1万元，返还技术服务费2000元（现金）。    
累计进货每达到3万元，公司返还技术服务费3000元（现金），直至返完为止 。
对经销商的免费支持
1、 免费为经销商提供店面装修设计及店铺内部标识的设计。
2、 免费派施工技师协助经销商进行店面样板制作。
3、 免费为经销商提供底漆色卡、产品宣传图册等宣传资料。
4、 免费为经销商提供《壁纸漆实景软件》、《广告宣传片》和《产品工程案例》等U盘。
5、 免费为经销商提供各类证书及检测报告。
6、 免费为经销商提供来公司学习期间的食宿。
7、 免费为经销商进行施工技能培训，学员亲手操作，学会为止。
8、 免费为经销商进行全套技术培训和新技术拓展培训。
9、 免费为经销商提供权威营销专家为期2天的壁纸漆产品营销培训，并量身定做营销策划方案，全方位确保经销商顺利经营，即使毫无经验也能一路畅通。
10、 免费为经销商提供壁纸漆市场推广实战方案，如“营销体系建设”、“终端拦截”、“工程营销”等。
11、 免费为经销商提供总部专家教授长期技术咨询和指导。
12、 免费为经销商提供专职客服人员的每周电话回访，帮助经销商解决问题，开拓业务。
13、 免费协助经销商进行工程装饰设计。
14、 免费为经销商提供经销商大会期间的一切费用。
15、 免费为经销商提供集团物流配送服务（详见合同）。
16、 免费为经销商实行退、换货制度（详见合同）。
2、区域代理商:
 代理级别
 县级代理
 地级代理
 省会城市代理
 省级代理
 区域代理费
免费
免费
免费
免费
首期进货 
3万元
5万元
8万元
 10万元
后期进货价
8折
 6折
6折
5折
广告费支持
 2000元
 4000元
 6000元
10000元
1、广告支持

从第二次进货开始，每达到5万元，报销广告费5000元（现金）。

2、门店补贴

从第二次进货开始，每达到3万元，返还门店装修补贴1500元（现金）。

3、年终奖励

从第二次进货开始，代理区域内：

①   年累计进货3万元以上，奖励5%现金。

②   年累计进货5万元以上，奖励6%现金。

③   年累计进货10万元以上，奖励8%现金。

④   年累计进货15万元以上，奖励10%的现金。

    
 
对代理商的免费支持：
1、免费为代理商提供店面装修设计及店铺内部标识的设计。
2、免费为代理商提供各种宣传资料、宣传展板、名片等的个性设计。
3、免费派施工技师协助代理商进行店面样板制作。
4、免费为代理商提供招商信息。
5、免费为代理商提供工程和客户资源信息。
6、免费为代理商赠送一定数量的科普读物、工具书。
7、免费为代理商提供底漆色卡、产品宣传图册等宣传资料。
8、免费为代理商提供《艺术漆实景软件》、《广告宣传片》和《产品工程案例》等U盘。
9、免费为代理商提供各类证书及检测报告。
10、免费为代理商提供来公司学习期间的食宿。
11、免费为代理商进行全套技术培训和新技术拓展培训，学员亲手操作，学会为止。
12、免费为代理商提供产品升级更新后的技术培训。
13、免费为代理商提供权威营销专家为期3天的壁纸漆产品营销培训和招商拓展培训，量身定做营销策划方案，全方位确保代理商顺利经营，即使毫无经验也能一路畅通。
14、免费为代理商提供市场推广实战方案，如“营销体系”、“终端拦截”、“工程营销”
15、免费为代理商提供商标品牌的使用及市场营销指导，并提供产品全套标识及包装。
16、免费为代理商提供专职客服人员的每旬电话回访，帮助代理商解决问题，开拓业务。
17、免费协助代理商进行工程装饰设计。
18、免费为代理商提供集团物流配送服务（详见合同）。
19、免费为代理商实行退、换货制度（详见合同）。
20、免费为代理商提供经销商大会期间的一切费用。
21、免费优先享受公司其他的最新政策。


	


